
Il commercio globale rimane un elemento 
essenziale per garantire la prosperità 
economica, ma l'attuale instabilità mondiale 
minaccia di farlo arenare. Come prepararsi?

Non è solo la pandemia ad avere un impatto sulla salute del 
commercio globale. Molto prima della comparsa del 
Covid-19, la situazione geopolitica stava già cominciando a 
degradarsi. Mentre usciamo dalla crisi della pandemia, le 
pressioni sono ben tangibili, come le interruzioni della 
catena di approvvigionamento globale, i cambiamenti delle 
politiche pubbliche e il conflitto Russia-Ucraina.

Naturalmente le aziende continueranno a fare grande 
a�idamento sul commercio globale e cercheranno nuovi 
modi per capitalizzare le opportunità che questo o�re. Per 
aiutarti nella tua strategia, ecco 5 modi chiave per superare 
le incertezze del commercio globale.

5 Modi per superare
L'�C�TE�A  
commerciale globale  

I cambiamenti nelle relazioni geopolitiche possono 
avvenire rapidamente e senza preavviso

Spesso gli e�etti a catena sono enormi, sia a livello 
sociale che economico. Per il momento, mentre 
l'incertezza permane, le aziende dovrebbero puntare 
sui metodi e sui processi che rendono la loro attività 
agile e resiliente. 

Tuttavia, nonostante i rischi associati all'attuale 
panorama commerciale globale, esistono anche delle 
opportunità. QBE può aiutarti a sfruttarle grazie alle 
nostre intuizioni, competenze e soluzioni per la 
gestione del rischio, favorendo la crescita delle 
aziende attraverso una maggiore resilienza.

Per saperne di più su come superare l'incertezza del 
commercio globale, puoi leggere il nostro articolo sui 
suoi rischi e le sue opportunità qui:
https://qbeitalia.com/resilience/commercio-globale-
rischi-e-opportunita/

Controlla attentamente i 
cambiamenti del mercato.
Tieni sotto controllo lo stato attuale e futuro 
della supply chain e del panorama geopolitico 
per superare gli squilibri. 

Comprendi e crea collegamenti 
con nuovi mercati.
Impara a entrare in contatto con i clienti in modi nuovi, 
per costruire un'organizzazione di vendita resiliente e 
adattabile, in grado di promuovere la crescita in un'ampia 
gamma di mercati.

Sfrutta le opportunità più 
vicine a te.
Ottieni un vantaggio competitivo cercando e 
sfruttando le opportunità più vicine a te, prima che lo 
facciano i tuoi concorrenti.  

Raddoppia l'infrastruttura 
digitale.
Metti una solida infrastruttura digitale al centro delle 
vendite e della distribuzione, per prevedere le 
interruzioni, accelerare i processi e rimanere flessibile.

Concentrati sulla sostenibilità.
La sostenibilità sarà presto un requisito degli accordi e 
delle relazioni commerciali. Se non lo stai già facendo, 
inizia subito a concentrarti su questo aspetto. 
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